
Как сдача вторсырья помогает бизнесам 
компенсировать расходы на вывоз мусора 


Совет:  

когда начнёте внедрять раздельный сбор и продажу вторичного сырья,  

не забудьте перезаключить договор с региональным оператором по факту вывоза  

отходов, а не по нормативу. Это позволит сэкономить бюджет.



Узнайте, какие фракции 
перерабатываются в вашем  
или соседнем регионе.


5 шагов к сортировке отходов в бизнесе от Романа Себекина


Роман Себекин, планетный эколог, создатель новых технологий  
в сфере переработки пластика

Подготовьтесь:

найдите оператора по вывозу 
мусора — того, кто заберёт от вас 
вторсырьё. Как правило, операторы 
работают с несколькими 
фракциями, но иногда под 
специфические виды нужно  
искать отдельных операторов; 


заключите с ним договор.


Внедряйте:


купите или арендуйте 
контейнеры (иногда их 
предлагает оператор);


найдите в помещении место   
для контейнеров: небольшие — 
ближе к источникам отходов  
(на кухне или около стоек 
регистраций, например), большие — 
на улице или на складе.


Обучите персонал:

подготовьте инструкции 
для сотрудников; 


проведите обучающую лекцию 
(оператор по вывозу мусора может 
это сделать для вас).


Регулярно анализируйте:


считайте, сколько собрали и сдали;


изучайте, что ещё  можно начать 
сдавать на переработку;


придумывайте и внедряйте 
способы, как сократить отходы 
(смотрите урок 2).


Академия устойчивого развития  
для малого и среднего бизнеса

Представленные в настоящем курсе материалы носят исключительно информационный характер. Достижение представленных  
в материалах результатов деятельности не гарантируется. Компании принимают любые решения в отношении своей деятельности 

исключительно по собственному усмотрению и только в том объёме, который полагают целесообразным для своей компании.


